Приглашаем на сдачи дипломных работ выпускников
«ШКОЛЫ ТРЕНЕРОВ»
Участие бесплатное, количество участников ограничено.

Предварительная запись по тел. 371-82-20 или каб №3
	06.02.11.

10.00-13.00

Воскресенье
	Матюшкина Татьяна
	Моя любимая Богиня
               Каждая женщина играет ведущую роль в истории собственной жизни. То, что для одной женщины свершение, другой может показаться полной бессмыслицей – все определяется тем, архетип какой богини в ней преобладает. Эти могучие внутренние схемы, или архетипы, объясняют основные различия между женщинами. Одним, например, для того, чтобы, ощущать себя состоявшейся личностью, нужны семья, брак и дети. Женщины другого типа, превыше всего ценят свою независимость, поскольку сосредоточены на том, что важно лично для них. Не менее своеобразен и третий тип – это женщины, которых манят напряженность чувств и новые переживания. Наконец, еще один тип женщин предпочитает одиночество. Возможность познакомиться со своей главной богиней - своим ведущим архетипом, с образами других Древнегреческих богинь поможет вам обрести внутреннюю уверенность, научится уважать себя такой, какая вы есть, ценить свои внутренние и внешние реакции и найти оптимальные пути решения любых ситуаций.


	06.02.11.

16.00-19.00
Воскресенье
	Нестерова Любовь
Ершов Кристиан
	Территория общения
Общение - неотъемлемая часть нашей жизни. От того, насколько умело и эффективно мы умеем общаться, зависит то, как нас воспринимают окружающие, и насколько успешны мы будем в жизни. 

Каждый человек, время от времени испытывает затруднения в повседневном общении, как правило, это может быть связано с наличием стереотипов, а так же с отсутствием или неэффективным использованием навыков коммуникации.
Развитие таких навыков на данном тренинге, дает возможность выйти на новый качественный уровень общения, что является залогом успешности.


	12.02.11.

10.00-13.00

Суббота
	Кобылина Юлия

Бекарсланова Альфия


	Тренинг:   ЦЕЛЕвидение

 Видеть СВОЮ ЦЕЛЬ 

Идти к СВОЕЙ ЦЕЛИ

Если вы хотите что-то сделать

не стоит зависеть от внешних источников; 

идите внутрь и ищите бесконечный Источник 
Парамаханса Йогананда

У каждого из нас есть много разных  желаний  за которыми стоят определенные потребности.  Это основная движущая сила развития человека. Для того, чтобы желания осуществлялись, необходимо преобразовывать  их в конкретные цели. Здесь зачастую возникают трудности. Многим бывает сложно определить свои цели, трудно выбрать из них те, которые бы отражали подлинные устремления и ценности. И далеко не каждый человек знает, как  достигать своих целей.

Тренинг «ЦЕЛЕвидение» направлен на то, чтобы:

- помочь участникам осознать и озвучить свои желания

- научиться преобразовывать желания в конкретные цели 

- выбрать наиболее значимые из них

- понять  каким образом двигаться к намеченным целям

	12.02.11.

16.00-19.00

Суббота
	Городничина Мария


	«Работа с сомнениями и возражениями»
Умение эффективно работать с возражениями потенциального покупателя – это сегодня один из ключевых навыков торгового персонала, который позволяет одной торговой компании отличаться от другой и быть более успешной, дает ей весьма существенное конкурентное преимущество и позволяет увеличить эффективность продаж.

К сожалению, многие покупатели так и уходят с мыслью: «Здесь нет того, что мне нужно». Почему так происходит? Ведь одни хотят купить, другие продать. Казалось бы, что тут сложного? В итоге: покупатель уходит в нерешительности, а продавец может остаться  со своими страхами и неуверенностью в себе, которые часто обусловлены недостатком знаний, навыков и неумением их применять. Наш тренинг как раз нацелен на развитие этих навыков. 

Вы научитесь:

-позитивно воспринимать возражения;

-быть убедительными и убеждать других;

-управлять собственным состоянием и преодолевать дискомфорт в сложных ситуациях;

-развивать практические навыки конструктивной работы с сомнениями и возражениями покупателей.

	13.02.11.

10.00-13.00

Воскресенье
	Каверзина Елена
	«Как привлечь деньги в свою жизнь?»

Предлагаю подробнее взглянуть на Ваши отношения с деньгами. Как Вы относитесь к ним. Какое место в Вашей жизни занимают деньги. Как они относятся к Вам. Что в Вас деньги притягивает, а что отталкивает. И что нужно изменить в себе, чтобы стать тем, кто мудро определяет свои потребности, творчески использует способности и энергично воплощает в жизнь мечты.  



	13.02.11.

16.00-19.00

Воскресенье
	Маленко Екатерина
	ЭФФЕКТИВНЫЙ Я В КОНФЛИКТЕ

Находясь в конфликтной ситуации, человек чувствует давление и выбирает привычную для него манеру поведения: соперничает с оппонентом, игнорирует его, уступает и т.д. Зачастую такая реакция может быть неэффективной: приводить к потере времени и сил, а спорная ситуация так и остается неразрешенной.

В связи с этим важно знать, что существует множество стратегий поведения в конфликте. И в зависимости от ситуации человек может прибегать к каждой из них, добиваясь при этом поставленных целей. 
Наиболее успешной стратегией можно считать Сотрудничество: случай, при котором между людьми возникают партнерские отношения. Они становятся партнерами в разрешении конфликта, а не оппонентами. Следовательно спорная ситуация может разрешиться быстрее, а между людьми сохранятся доверительные взаимоотношения.



	19.02.11.

12.00-15.00

Суббота
	Городничина Мария

Ершов Кристиан 
	«Продавая воздух»

Многие люди, продающие услуги, сталкиваются с трудностями в процессе увеличения объема продаж. Зачастую, это связано с тем, что далеко не каждый видит разницу между продажей товаров и продажей услуг. Ключевая особенность продажи услуги, в отличие от товара – это ее нематериальность. Чтобы стать успешным в продаже нематериального, необходимо знать алгоритм продажи услуги, важно развивать в себе коммуникативные навыки и навыки  работы  с возражениями, так же важно понимать потребности потенциального клиента и необходимо уметь четко ставить цели.


